Ifglge Dr. Cheung og Ms. Maheshwari er der seks hovedarsager til, at folk bliver ofre for svindel.

HVORFOR FALDER FOLK FOR SVINDEL?

1. @konomisk desperation:

Dette er en veesentlig faktor. Nar folk star over for gkonomiske vanskeligheder eller har et gnske om hurtig
gkonomisk gevinst, bliver de mere sarbare over for svindel, der lover nemme penge eller hgje
investeringsafkast. Under sadanne omstaendigheder kan desperationen efter at forbedre ens gkonomiske
situation slere demmekraften og fare til modtagelighed over for svigagtige ordninger.
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2. Social manipulation:

Svindlere er eksperter i social manipulation og udnytter personlige relationer og forbindelser til at manipulere
ofre. Ved at udnytte information indsamlet fra sociale medier og andre kilder, personliggar svindlere deres
bedrag, sa de fremstar mere legitime og troveerdige. Ofre, der bliver narret af denne falske folelse af tillid, er
mere tilbgjelige til at blive ofre for svindel.
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3. Manglende bevidsthed om svindelmetoder:

Svindlere anvender sofistikerede taktikker til at snyde deres ofre, og mange mennesker er simpelthen
uvidende om de forskellige former for svindel. Manglende kendskab til udviklingen inden for svindelmetoder,
sasom dem der involverer kryptovaluta og blockchain, ger personer mere sarbare. Folk gger utilsigtet deres
chancer for at blive ofre for svindel ved at forblive ikke informerede.
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4. Folelsesmaessige triggere:
Svindlere udnytter ofte falelsesmaessige triggere til at manipulere deres mal. Ved at skabe en falelse af
hastvaerk, frygt eller spaending, svaekker svindlere rationel taenkning og tvinger personer til at traeffe impulsive
beslutninger. Intense falelser gar det vanskeligt for ofre at vurdere situationen objektivt, hvilket farer til uheldige

resultater.
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/5. Tillid og autoritet:

At udgive sig for at vaere betroede personer eller autoritetsfigurer er en almindelig taktik anvendt af svindlere.
Ved at udgive sig for at veere embedsmaend, virksomhedsrepraesentanter eller politibetjente udnytter
svindlere tillid til at overbevise ofre om at dele personlige oplysninger, give adgang til finansielle konti eller
foretage skonomiske transaktioner. At stole pa disse bedragere gger risikoen for at blive offer for svindel.

)
)

-

6. Manglende arvagenhed:

Travl livsstil og konstante distraktioner bidrager til manglende arvagenhed, hvilket far personer til at overse
advarselstegn eller misteenkelig adfeerd. Forssmmelse af at foretage ordentlig research, manglende
verificering af kommunikationens eller tilbuddenes aegthed og utilstrackkelig beskyttelse af personlige
oplysninger kan gare personer sarbare over for svindel.
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Den yngre generation

Den yngre generationer er drevet af nysgerrighed og tilbgjelighed til at tage risici, ofte har de den

overbevisning, at svindel ikke vil pavirke dem personligt, hvilket ger dem mere sarbare. For at fremme online

sikkerhed foreslar der et skifte i tankegangen fra "det sker ikke for mig" til "det kunne ske for mig, sa jeg ma

forblive opmeerksom og arvagen." Bevidsthed og arvagenhed spiller en vigtig rolle i beskyttelsen mod

bedrageri og svindel. At holde sig informeret og bevare en skeptisk tankegang giver personer mulighed for at
\traeffe informerede beslutninger og beskytte sig selv mod at blive offer for svindel.
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