Øvelsessæt – Analyse af sælgernes effektivitet
I dette øvelsessæt skal du analysere sælgernes effektivitet ud fra datasættet 'Andersen_Son_Saelgerdata_300.xlsx'. Formålet er at lære, hvordan man ved hjælp af pivottabeller, filtrering og beregninger kan identificere mønstre i salg, omsætning og præstation.

Hent datasættet her

Øvelse 1 – Sælgernes samlede salg
Opret en pivottabel med 'Sælgernavn' i rækker og 'Antal ordrer' samt 'Sum af omsætning' i værdier.
Sorter efter 'Sum af omsætning' (størst først).
Indsæt et søjlediagram med titel: 'Sælgernes samlede salg'.


Kopier og indsæt diagrammet her …






Øvelse 2 – Gennemsnitligt salg pr. ordre
Tilføj en beregnet kolonne i dataarket med formlen =Omsætning / Antal enheder.
Lav en pivottabel, hvor du viser 'Sælger' og 'Gns. omsætning pr. ordre'.
Sorter efter højeste gennemsnit ved at tilpasse visningen af diagrammet




Kopier og indsæt diagrammet her ….









Øvelse 3 – Effektivitet pr. måned
Opret en pivottabel med 'Sælgernavn' i rækker og 'Dato' i kolonner.
Gruppér datoer pr. måned.
Brug 'Sum af omsætning' i værdier og indsæt et linjediagram for udviklingen over tid.

Kopier og indsæt diagrammet her ….





Øvelse 4 – Sælgerens produktfokus
Lav en pivottabel med 'Sælgernavn' i rækker og 'Produktnr' i kolonner.
Brug 'Sum af Omsætning' som værdier.
Identificér hvilke sælgere, der har fokus på bestemte produkttyper (K- eller P-produkter).


Kopier og indsæt diagrammet her ….




Øvelse 5 – Sammenligning mellem regioner
Opret en pivottabel med 'Region' i rækker og 'Sælgernavn' i kolonner.
Brug 'Sum af omsætning' som værdier for at se, hvem der klarer sig bedst hvor.
Identificér den mest effektive region.






Kopier og indsæt diagrammet her ….
