Øvelsessæt – Analyse af salgsdata hos Andresen & Søn
Dette øvelsessæt tager udgangspunkt i datasættet 'Andresen_Soen_Salgsdata_425.xlsx'. Formålet er at lære at analysere virksomhedens salgsdata ved hjælp af tabeller, formler og pivottabeller. Du skal undersøge salg fordelt på kampagner, regioner, sælgere og produkter.
Hent datasættet her

Øvelse 1 – Samlet salg pr. kampagne
Indsæt en ny kolonne efter 'Produkt antal' kaldet 'Omsætning'.
Brug formlen =[@Produktpris]*[@[Produkt antal]].
Formater kolonnen som tal med tusindtalsseparator.
Opret en pivottabel med 'Kampagne' i rækker og 'Sum af Omsætning' som værdier.






Indsæt resultatet her …






Øvelse 2 – Salg pr. region
Opret en pivottabel, og træk 'Region' til rækker og 'Sum af Omsætning' som værdier.
Indsæt et søjlediagram, der viser forskellene mellem regionerne.
Tilføj 'Kampagne' som filter for at analysere enkelte kampagner.



Indsæt resultatet her ….







Øvelse 3 – Sælgerperformance
Opret en pivottabel med 'Sælgernavn' i rækker, 'Sum af Omsætning' som værdier, og 'Antal af Produktnummer' som ekstra værdi.
Sorter listen, så top-sælgeren står øverst.
Indsæt et søjlediagram, der viser omsætning pr. sælger.


Indsæt resultatet her …





Øvelse 4 – Produkter med højest salg
Lav en pivottabel med 'Produktnavn' i rækker og 'Sum af Produkt antal' som værdier.
Sorter faldende for at finde de mest populære produkter.
Filtrér evt. på én kampagne for at se, hvad der solgte bedst dér.


Indsæt resultatet her …
